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VENTE

FORMATION COMPLETE ET A DISTANCE

Cette formation a pour objectif d'apprendre les fondamentaux dans
le secteur de la vente.

Le programme est également adapté pour des candidats qualifiés en
recherche de nouvelles méthodes de vente.

A LAFIN DE CETTE FORMATION, VOUS SEREZ CAPABLE DE ...

1 2 3
Batir une statégie Comprendre les besoins du Mieux communiquer
commerciale client et lui proposer une avec les techniques de
solution adaptée. vente

Traiter ses objections et
conclure les ventes

NOS METHODES ET MOYENS PEDAGOGIQUES

RDV ZOOM AVEC NOTRE FORMATEUR
Temps prévu en visioconférence pour bien assimiler et mettre

en pratique toutes les notions. Cours, études de cas et mises en
situation seront au rendez-vous...

ACCES 24/7 A NOTRE E-LEARNING
Vous avez acces a la plate-forme 24H/24 et conserverez

les acces une fois la formation terminée pour une durée
de 6 mois.

PREPARATION A LA CERTIFICATION

Trois épreuves notées : un oral, un rapport écrit et un
questionnaire. Certfication avec titre RNCP.
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NOS PARCOURS

OFFRE LIGHT

TTC éligible a prise en charge
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Durée du parcours : 3 semaines maximum
Assistance pédagogique prioritaire par e-mail et
téléphone

Cours particuliers avec un formateur : 3 RDV
Acces e-learning en continu pendant 3 mois a
I'issue de la formation
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OFFRE BASE 06“

TTC éligible a prise en charge

e Durée du parcours : 5 semaines maximum

* Assistance pédagogique prioritaire par e-mail et
téléphone
Cours particuliers avec un formateur : 8 RDV
Horaires d'ouvertures cours : lundi au vendredi
de 9h a 19h
Acces e-learning en continu pendant 6 mois a
I'issue de la formation
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TTC éligible a prise en charge

Durée du parcours : 10 semaines maximum

Assistance pédagogique prioritaire par e-mail et téléphone.
Délai de réponse maximum de 24h

Cours particuliers avec un formateur : 12 RDV

Résolution problématiques spécifiques du candidat

Horaires d'ouvertures cours : lundi au samedi de 9h a 20h
Acces e-learning en continu pendant 1 an a lissue de la

formation

Possibilité de personnaliser votre offre au dela de 2500€

Qualiopi »
processus certifié

NOSDISPOSITIFSDEFINANCEMENT

Que vous soyez demandeur demploi, salarié ou a
votre compte, vous avez des droits a la formation.
Alors n’hésitez pas a les faire valoir !

NOS ACCREDITATIONS

L'Ofap est un organisme certifié Qualiopi et Datadock.
Ce qui atteste notre service d'un haut niveau de
qualité.
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NOTRE CONTENU DETAILLE

NOS 10 MODULES

INDISPENSABLE POUR 1. Obligatoire pour bien démarrer
BIEN DEMARRER 2. Mindset

3. Les 5 bases d'un business

Produit
. Promesse

L'OFFRE

. Valeur perou

A w0 N~

. Prix

LE TRAFIC 1. Permission marketng
2. Interrupton marketng
3. Permission advertsing

L'EDUCATION 1. Persuasion vs Pré-suasion
2. Lead Nurturing
3. Educaton en haut de gamme

LA CONVERSION 1. Les 3 outls de conversion
2. Evergreen et lancement

LA FIDELISATION 1. Le pouvoir du SAAV
2. Business : Cash-fow VS Valeur
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3. Coaching et Accompagnement
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NOTRE CONTENU DETAILLE

AUTOMATISER SON 1. Ofre automatsée
ACTIVITE 2. Trafc automatsé

3. Educaton automatsée

CLOSER HAUT 1. Equipements closer pro
DE GAMME 2. L'attude

3. Rituel de préparaton

PROSPECTIONET
ATTRACTIVITE

Prospecton qualitatve
. LinkedIn
. Facebook - Instagram
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. Liste de noms actve “ ton reseau”

1 TECHNIQUE DE VENTE 1. Pre-requis
2. Methode straight line
3. Présentaton
4. Collecte d'informatons
5. Transiton
6. Faire ofre
7. Engagement
8. Traitement des objectons
9. Script de vente

OFAP
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VENTE

OBTENEZ UNE CERTIFICATION OFFICIELLE
RECONNUE AU RNCP'!

Cette formation prépare a la validation du Bloc 1 : Conduire
une politique commerciale, du titre Chargé de gestion
commerciale (RNCP34465),

Titre certifié de niveau 6, codes NSF 312m et 313,
enregistré au RNCP le 02/03/2020, délivré par FORMATIVES.fr.

QUELS
DEBOUCHES ?

« Agent/responsable de vente

« Commercial sédentaire en salon/événement
+ Chargé(e) d'affaires

* Gestionnaire d’'un centre de profit

VOUS SOUHAITEZ SUIVRE CETTE FORMATION ?
CONTACTEZ-NOUS'!

+33 (0)9 88 45 59 34
contact@ofap.fr

www.ofap.fr
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